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Die Zielsetzung von discover.IP

Förderung und Vertiefung des Wissens 
österreichischer KMU‘s über die

optimale Nutzung
ihres geistigen Eigentums
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IP im Business Prozess

Ideen, Know-how

R&D

Fertigung

Lieferanten
Einkauf

Marketing,Verkauf

Distribution
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Zielsetzung

österreichische KMUs

Awareness für eignes IP

Gefahren fremden IPs erkennen

Strategisches IP-“Management“Konzept
was schützen
welche Schutzrechte
Organisation
Dokumentation
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Zielgruppe

Copyright © 2008 ICMG, LLC. All Rights Reserved
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Das Programm discover.IP

gemeinsamer Auftritt aws + ÖPA

KMU-Beratung durch: 1 aws-PM + 1 ÖPA-Prüfer

Kernansprechpartner: DI Kögl, Mag. Pawlek

Strategische Begleitung:Dr. Buchtela, Dr. Werner

Unterstützung durch EPA

Kosten für KMUs: kostenlos
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Der Ablauf einer discover.IP-Beratung

Aufwand: ca. 3 Tage

Kontakt Analyse
Bericht

1,5-2 h
Interview

Präsentation

Status
Umsetzung

Team
Aws+ÖPA

Vorbereitung

Antrag
Kurzinfos

? ? ?

? Fragebogen /Evaluierung
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Das Interview

Firma

Umfeld

Organisation

Technologie-Management

IP-Assets der Firma

Finanzstrategie
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Bericht, Präsentation, Empfehlungen

IP-Bewusstsein der Firma wecken/ erhöhen

Rolle und Stärken einer IP-Policy herausarbeiten

Handlungsoptionen der Firma aufzeigen, die

… KMU in seiner Position stärken

… aber NICHT aws/ÖPA/etc.-Aktionen setzen
Patentierbarkeit analysieren
Patente /Marken/ etc. –Anmeldungen entwerfen oder einreichen
Keine rechtlichen Schritte vorbereiten oder einleiten
Keine Verträge entwerfen
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Analyse

Strategie der Firma mit IP-Aspekten korrelieren

Möglichkeiten der Firma berücksichtigen

“There is the challenge about patents that they are 
not worth very much if you can’t afford to defend 
them. 
So I usually tell small enterprises that it is often 
better to invest their money in marketing instead of 
patents”

Claude Teisen-Simony
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Mag. Peter Pawlek
tel.  (1) 501 75 - 550
fax. (1) 501 75 - 903
p.pawlek@awsg.at

Austria Wirtschaftsservice GmbH
Research & Wissensmanagement
Patent- und Lizenzmanagement
A-1030 Wien, Ungargasse 37

www.awsg.at


